
มคอ. ๕ 

หลกัสตูรระดบัปรญิญา   ตร ี  โท  เอก 

หน้า | ๑ 
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รายงานผลการด าเนินการของรายวิชา 
รหสัวิชา AAM2304 รายวิชา การสือ่สารการตลาดเชงิกจิกรรม 

สาขาวิชาการโฆษณาและส่ือสารการตลาด วิทยาลยันิเทศศาสตร ์มหาวิทยาลยัราชภฏัสวนสนัุนทา 
ภาคการศึกษา ๒   ปีการศึกษา ๒๕๖๖ 

 
หมวดท่ี๑ข้อมูลทัว่ไป 

๑. รหสัและช่ือรายวิชา   
รหสัวชิา   AAM2304 
ชือ่รายวชิาภาษาไทย การสือ่สารการตลาดเชงิกจิกรรม 
ชือ่รายวชิาภาษาองักฤษ Event Marketing Communication  

 
๒. รายวิชาท่ีต้องเรียนก่อนรายวิชาน้ี  (ถ้ามี) 
   ไมม่ ี
 
๓. อาจารยผ์ูร้บัผิดชอบ อาจารยผ์ูส้อนและกลุ่มเรียน  (section) 
ใหร้ายงานเป็นรายกลุ่ม 
   ผูช้ว่ยศาสตราจารย ์ดร.ประกายกาวลิ ศรจีนิดา  กลุ่มเรยีน  ๒๐๑  
    
๔.ภาคการศึกษา/ปีการศึกษาท่ีเปิดสอนรายวิชา  ภาคการศกึษาที ่๒   ปีการศกึษา ๒๕๖๖ 
 
๕.  สถานท่ีเรียน วทิยาลยันิเทศศาสตร ์ (วทิยาเขตนครปฐม)  
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หมวดท่ี๒การจดัการเรียนการสอนท่ีเปรียบเทียบกบัแผนการสอน 
 

๑.รายงานชัว่โมงการสอนจริงเทียบกบัแผนการสอน 

หวัข้อ 
จ านวน

ชัว่โมงตาม
แผนการสอน 

จ านวน
ชัว่โมงท่ีสอน

จริง 

ระบเุหตผุลท่ีการสอนจริงต่างจาก
แผนการสอนหากมีความแตกต่าง

เกิน ๒๕% 

ประมวลวชิา 
แนวการเรยีนการสอน 
วสิยัทศัน์ 
 

๔ ๔  

• แนวคิด เบื้ อ งต้น เกี่ ย วกับการสื่ อ สา ร
การตลาดเชงิกจิกรรม 

• ความหมาย ความส าคญั 
หลกัการสือ่สารการตลาดเบือ้งตน้ 

๘ ๘  

ความเป็นมาของการสื่อสารการตลาดเชิง
กจิกรรม 

๔ ๔  

หลกัการสือ่สารการตลาดเชงิกจิกรรม 
สภาพแวดล้อมที่ เกี่ยวข้องกับการสื่ อสาร
การตลาด 
กระบวนการทางการสือ่สารตลาด 

๔ ๔  

การสื่อสารตราสนิคา้กบัการสื่อสารการตลาดเชงิ
กจิกรรม 
• แนวคดิเกีย่วกบัตราสนิคา้    
• การสร้างตราสนิค้า และการบรหิารจดัการ

ตราสนิคา้   
ตราสนิคา้กบัการสือ่สารการตลาดเชงิกจิกรรม 

๔ ๔  

การวเิคราะห์ผูบ้รโิภคเพื่อการสื่อสารการตลาด
เชงิกจิกรรม 
• กระบวนการ ในการตัดสิน ใจซื้ อ ของ

ผูบ้รโิภค 
• อิทธิพลทางสภาพแวดล้อมต่อพฤติกรรม

ผูบ้รโิภค       

๔ ๔  

องค์ประกอบ รูปแบบ เครื่องมือการสื่อสาร
การตลาดเชงิกจิกรรม 

๘ ๘  
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หวัข้อ 
จ านวน

ชัว่โมงตาม
แผนการสอน 

จ านวน
ชัว่โมงท่ีสอน

จริง 

ระบเุหตผุลท่ีการสอนจริงต่างจาก
แผนการสอนหากมีความแตกต่าง

เกิน ๒๕% 

 
กระบวนการสือ่สารการตลาดเชงิกจิกรรม 
 

๔ ๕ วทิยากรรบัเชญิในหวัขอ้การสรา้งสรรค์
งานสือ่สารการตลาดดว้ยการเป็น
ผูส้นบัสนุนทางการตลาดจงึตอ้งใหเ้วลา
ในการท ากจิกรรมในชัน้เรยีนมากกวา่
เวลาจ านวนชัว่โมงตามแผนการสอน
มากกว่าปกต ิ

ปฏบิตักิารการสื่อสารการตลาดเชงิกจิกรรมราย
กลุ่ม 
• การเขยีนแผนการด าเนินกิจกรรม (Event 

Proposal) 
• การจดักจิกรรม (Event Day) 
กา รป ร ะ เ มิน ผลก า ร จัด กิ จ ก ร รม  (Event 
Evaluation) 

๒๐ ๒๐ นกัศกึษาฝึกปฏบิตั ิและมกีารศกึษาดู
งานนอกสถานที ่

น าเสนอ อภปิราย ผลงานกลุ่ม 

ทบทวนเนื้อหา 
๔ ๔  

 
๒.  หวัข้อท่ีสอนไม่ครอบคลมุตามแผน 

ระบุหวัขอ้ทีส่อนไม่ครอบคลุมตามแผน และพจิารณานัยส าคญัของหวัขอ้ต่อผลการเรยีนรูข้องรายวชิาและหลกัสูตร ใน
กรณีทีม่นียัส าคญัใหเ้สนอแนวทางชดเชย 
 
หวัข้อท่ีสอนไม่ครอบคลมุตามแผน  

(ถ้ามี) 
นัยส าคญัของหวัข้อท่ีสอนไม่

ครอบคลมุตามแผน 
แนวทางชดเชย 

ไมม่ ี
 

  

 
๓. ประสิทธิผลของวิธีสอนท่ีท าให้เกิดผลการเรียนรู้ตามท่ีระบใุนรายละเอียดของรายวิชา 
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ประสิทธิผล ปัญหาของการใช้วิธีสอน  (ถ้ามี)  
พร้อมข้อเสนอแนะในการแก้ไข 

มี ไม่มี 

คุณธรรม จรยิธรรม (๑) สอดแทรกประสบการณ์ 
รวมทัง้เหตุการณ์ทีเ่กีย่วขอ้ง
และเกดิขึน้จรงิในสงัคมมา
อธบิายประกอบการเรยีนการ
สอน 
(๒)  ใชก้ารวเิคราะห์
กรณีศกึษาทีเ่กีย่วขอ้งกบั
คุณธรรมและจรยิธรรมที่
ตอ้งการเสรมิสรา้งใหแ้ก่
นกัศกึษา           
(๓)  ใชว้ธิกีารสอนแบบ
บทบาทสมมตุเิพือ่กระตุน้ให้
นกัศกึษาเกดิประสบการณ์ 
เสมอืนจรงิ 
(๔)  มอบหมายใหน้กัศกึษา
ศกึษาเพิม่เตมินอกหอ้งเรยีน
ในประเดน็ทีส่นใจและ
เกีย่วขอ้งกบัคณุธรรมและ
จรยิธรรมทีต่อ้งการเสรมิสรา้ง
เพือ่น าผลการศกึษามา
อภปิรายแลกเปลีย่น
ประสบการณ์ระหว่างกนั 
(๕)  การใช้อาจารย์ผู้สอนเป็น
ตัวอย่างที่ดีในการเสริมสร้าง
คุณธรรมและจริยธรรม 
 

√ 
 
 
 
√ 
 
 
 
√ 
 
 
√ 
 
 
 
 
 
 
√ 
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ประสิทธิผล ปัญหาของการใช้วิธีสอน  (ถ้ามี)  
พร้อมข้อเสนอแนะในการแก้ไข 

มี ไม่มี 

ความรู ้ (๑)  การเรยีนการสอนทีเ่น้น
ใหผู้เ้รยีนมคีวามสามารถใน
การเรยีนรูใ้นชัน้เรยีนและ
แสวงหาความรูเ้พิม่เตมิ
ภายนอกชัน้เรยีนได ้
(๒)  การเรยีนการสอนที่
มุง่เน้นความสนใจของผูเ้รยีน
ควบคูไ่ปดว้ย โดยใหผู้เ้รยีน
ศกึษาคน้ควา้ เพิม่เตมิใน
ประเดน็ทีส่นใจ ดว้ยการท า
รายงาน การก าหนดประเดน็
การอภปิรายกลุ่ม และ
กรณีศกึษา 
(๓)  การเรยีนการสอนที่
มุง่เน้นการแลกเปลีย่นความรู้
และประสบการณ์ระหว่าง
ผูส้อนกบัผูเ้รยีนและระหวา่ง
ผูเ้รยีนกบัผูเ้รยีน 
(๔)  การมุง่เน้นการฝึกปฏบิตัิ
เพือ่สรา้งเสรมิทกัษะใน
วชิาชพี   
(๕) การศกึษาดงูานองคก์าร 
หน่วยงานทีม่คีวามโดดเด่นใน
สาขาวชิาชพีการโฆษณา 
(๖) เชญิผูเ้ชีย่วชาญใน
วชิาชพีการโฆษณาที่
เกีย่วขอ้งมาเป็นวทิยากร
บรรยายพเิศษ หรอือบรมเชงิ
ปฏบิตักิารใหแ้ก่นกัศกึษา 
 

√ 
 
 
 
√ 
 
 
 
 
 
√ 
 
 
 
√ 
 
√ 
 
√ 
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ผลการเรียนรู้ วิธีสอนท่ีระบใุน
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ประสิทธิผล ปัญหาของการใช้วิธีสอน  (ถ้ามี)  
พร้อมข้อเสนอแนะในการแก้ไข 

มี ไม่มี 

ทกัษะทางปัญญา (๑) การเรยีนการสอนทีเ่น้น
ใหผู้เ้รยีนมคีวามสามารถใน
การเรยีนรูใ้นชัน้เรยีนและ
แสวงหาความรูเ้พิม่เตมิ
ภายนอกชัน้เรยีนได ้
(๒)  การเรยีนการสอนที่
มุง่เน้นความสนใจของผูเ้รยีน
ควบคูไ่ปดว้ย โดยใหผู้เ้รยีน 
ศกึษาคน้ควา้ เพิม่เตมิใน
ประเดน็ทีส่นใจดว้ยการท า
รายงาน การก าหนดประเดน็
การอภปิรายกลุ่ม และ
กรณีศกึษา 
(๓)  การเรยีนการสอนที่
มุง่เน้นการแลกเปลีย่นความรู้
และประสบการณ์ระหว่าง
ผูส้อนกบัผูเ้รยีนและระหวา่ง
ผูเ้รยีนกบัผูเ้รยีน 
(๔)  การท าหน้าทีส่ง่เสรมิ
สนบัสนุนใหผู้เ้รยีนสามารถ
คดิเชงิวเิคราะหเ์ชงิ 
สงัเคราะห ์และแกปั้ญหาเพือ่
เสรมิสรา้งความสามารถเชงิ
ปัญญา 
(๕)  การเน้นการฝึกปฏบิตัิ
และการรว่มกจิกรรมเสรมิ
หลกัสตูรเพือ่บรูณาการ
ความรูสู้ก่ารปฏบิตัทิีเ่ป็น
รปูธรรมชดัเจน 
 

√ 
 
 
 
√ 
 
 
 
 
 
√ 
 
 
 
√ 
 
 
 
 
√ 
 
 
 
 

 

  



มคอ. ๕ 

หลกัสตูรระดบัปรญิญา   ตร ี  โท  เอก 

หน้า | ๗ 
รายวชิา AIM3201 สาขาวชิาการโฆษณาและสือ่สารการตลาด  วทิยาลยันิเทศศาสตร ์ มหาวทิยาลยัราชภฎัสวนสุนนัทา 

ทกัษะความสมัพนัธ์
ระหว่างบุคคลและความ
รบัผดิชอบ 

(๑) สอดแทรกประสบการณ์
รวมทัง้เหตุการณ์ทีเ่กีย่วขอ้ง
และเกดิขึน้จรงิในสงัคมเพือ่
อธบิายประกอบการเรยีนการ
สอน 
(๒)  ศกึษาโดยการวเิคราะห์
กรณีศกึษาทีเ่กีย่วขอ้งกบั
ความสมัพนัธร์ะหว่างบุคคล
และความรบัผดิชอบ 
(๓)  ฝึกการท างานเป็นกลุ่ม 
อาท ิการท ารายงาน การ
อภปิราย การจดัโครงการ
พเิศษ หรอืธุรกจิจ าลอง 
(๔)  ใชว้ธิกีารสอนแบบ
บทบาทสมมตุเิพือ่กระตุน้ให้
นกัศกึษาเกดิประสบการณ์ 
เสมอืนจรงิ 
(๕)  การเรยีนการสอนที่
มุง่เน้นการแลกเปลีย่นความรู้
และประสบการณ์ระหว่าง
ผูส้อนกบัผูเ้รยีนและระหวา่ง
ผูเ้รยีนกบัผูเ้รยีน  
(๖) การทำหน้าท ี ่ส ่งเสริม
สนับสนุนให้ผู ้เรียนมีทักษะ
ความสัมพันธ์ระหว่างบุคคล
และความรับผิดชอบ 
(๗) การเน้นการฝึกปฏิบัติและ
ก า ร ร ่ ว ม ก ิ จ ก ร ร ม เ ส ริ ม
หลักสูตรเพื่อบูรณาการความรู้
ส ู ่การปฏิบัติที ่เป็นรูปธรรม
ชัดเจน 
(๘) ผู้สอนเป็นแบบปฏิบัติที่ดี 
 

√ 
 
 
 
 
 
 
√ 
 
 
 
 
 
 
√ 
 
 
 
√ 
 
 
√ 
 
 
 
√ 
 
 
 

 

 
 
 
 
√ 
 
 
 
 
 
√ 

 

 
 
 
 
เนื้อหาของรายวชิาไมเ่อือ้ใหท้ าการการ
วเิคราะหก์รณีศกึษาทีเ่กีย่วขอ้งกบั
ความสมัพนัธร์ะหว่างบุคคลและความ
รบัผดิชอบ แต่ใหน้กัศกึษาไดท้ า
กจิกรรมจรงิเพือ่มคีวามสมัพนัธร์ะหว่าง
บุคคลในการท างาน 
เนื้อหาของรายวชิาไมเ่อือ้ใหท้ าใช้
วธิกีารสอนแบบบทบาทสมมุต ิแต่ให้
นกัศกึษาไดท้ ากจิกรรมจรงิเพือ่มี
ความสมัพนัธร์ะหว่างบุคคลในการ
ท างาน 
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ผลการเรียนรู้ วิธีสอนท่ีระบใุน
รายละเอียดรายวิชา 

ประสิทธิผล ปัญหาของการใช้วิธีสอน  (ถ้ามี)  
พร้อมข้อเสนอแนะในการแก้ไข 

มี ไม่มี 

ทกัษะการวเิคราะหเ์ชงิ
ตวัเลข การสือ่สารและการ
ใชเ้ทคโนโลยสีารสนเทศ 

(๑)  สอดแทรกประสบการณ์
รวมทัง้เหตุการณ์ทีเ่กีย่วขอ้ง
และเกดิขึน้จรงิในสงัคม 
(๒)  ศกึษาโดยการวเิคราะห์
กรณีศกึษาทีเ่กีย่วขอ้งทกัษะที่
ตอ้งการเสรมิสรา้ง 
(๓)  ใชว้ธิกีารสอนแบบ
บทบาทสมมตุเิพือ่กระตุน้ให้
นกัศกึษาเกดิประสบการณ์
เสมอืนจรงิ 
(๔)  มอบหมายใหน้กัศกึษา
จดัท าสือ่สงัคมออนไลน์ 
(๕)  มอบหมายใหน้กัศกึษา
ศกึษาเพิม่เตมินอกหอ้งเรยีน
ในประเดน็ทีส่นใจ และ
เกีย่วขอ้งกบัทกัษะทีต่อ้งการ
เสรมิสรา้งเพือ่น าผล
การศกึษามาอภปิรายและ
แลกเปลีย่นประสบการณ์ 
(๖) ทบทวนบทเรยีนโดยการ
ตอบค าถามทบทวนประจ าบท 
(๗) ทดสอบยอ่ยก่อนการเรยีน
การสอนในแต่ละครัง้    

√ 
 
√ 
 
 
 
 
 
√ 
 
√ 
 
 
 
 
√ 
 
√ 

 
 

 
 
 
 
 
√ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 
เนื้อหาของรายวชิาไมเ่อือ้ใหใ้ชว้ธิกีาร
สอนแบบบทบาทสมมตุ ิแต่ใหน้กัศกึษา
ไดท้ ากจิกรรมจรงิเพือ่มคีวามสมัพนัธ์
ระหว่างบุคคลในการท างาน 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
๔. ข้อเสนอการด าเนินการเพ่ือปรบัปรงุวิธีสอน 

ระบุขอ้เสนอเพือ่การปรบัปรุงวธิสีอน ซึง่ไดจ้ากปัญหาทีพ่บในขอ้ ๓ 
 ปรบัวธิกีารเรยีนการสอนใหเ้หมาะสมกบัรายวชิา ทีเ่น้นภาคปฏบิตั ิและเป็นการพฒันาความคดิสรา้งสรรค์ 
 

หมวดท่ี๓สรปุผลการจดัการเรียนการสอนของรายวิชา 
 

๑. จ านวนนักศึกษาท่ีลงทะเบียนเรียน ..................๒๕.............. คน 
 
๒. จ านวนนักศึกษาท่ีคงอยู่เมื่อส้ินสดุภาคการศึกษา..................๒๕.............. คน 
๓. จ านวนนักศึกษาท่ีถอน  (W)...................... คน 
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๔. การกระจายของระดบัคะแนน (เกรด) 
 
  กลุ่มเรียน ๒๐๑ (วิทยาเขตนครปฐม) จ านวนนักศึกษา ๒๕ คน 

ระดบัคะแนน (เกรด) จ านวน คิดเป็นร้อยละ 
A ๗ ๒๘.๐๐ 
A- ๓ ๑๒.๐๐ 
B+ ๑ ๔.๐๐ 
B ๑ ๔.๐๐ 
B- ๒ ๘.๐๐ 
C+ ๒ ๘.๐๐ 
C ๑ ๔.๐๐ 
C- ๑ ๔.๐๐ 
D+ ๒ ๘.๐๐ 
D ๓ ๑๒.๐๐ 
D- - ๐ 
F ๒ ๘.๐๐ 
I - ๐ 

 
 

๕. ปัจจยัทีท่ าใหร้ะดบัคะแนนผดิปกต ิ (ถา้ม)ี 
 
 ไมม่ ี
 
๖. ความคลาดเคล่ือนจากแผนการประเมินท่ีก าหนดไว้ในรายละเอียดรายวิชา 
ระบุความคลาดเคลือ่นจากแผนการประเมนิผลการเรยีนรูท้ีก่ าหนดไวใ้น มคอ.๓ หมวด ๕ ขอ้ ๒ 

๖.๑ ความคลาดเคลื่อนดา้นก าหนดเวลาการประเมนิ 
ความคลาดเคล่ือน เหตผุล 

ไมม่คีวามคลาดเคลื่อน  
  

 
๖.๒ ความคลาดเคลื่อนดา้นวธิกีารประเมนิผลการเรยีนรู ้ (ถา้ม)ี 
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ความคลาดเคล่ือน เหตผุล 
ไมม่คีวามคลาดเคลื่อน  
  

 
๗. การทวนสอบผลสมัฤทธ์ิของนักศึกษา 

วิธีการทวนสอบ สรปุผล 
๑) สอบทวนผลสมัฤทธิด์า้นกระบวนการสื่อสารการตลาดเชงิ
กจิกรรมโดยใช้วทิยากรรบัเชญิมาบรรยายและประเมนิผลงาน
จากกจิกรรมนกัศกึษาในชัน้เรยีน 
 

นกัศกึษามคีวามเขา้ใจในกระบวนการและสามารถพฒันา
ความคดิในการเลอืกผูส้นบัสนุนใหเ้หมาะสมกบักจิกรรมที่
วางแผนจะจดั โดยนกัศกึษาไดร้บัการคดัเลอืกใหไ้ปท างาน 
“Suan Kaew Festi-Wat” ทีจ่ดัขึน้จรงิในปี ๒๕๖๗ นี้ซึง่มา
จากการทีน่กัศกึษาไดฝึ้กปฏบิตัจิรงิในชัน้เรยีน 

๒) สอบทวนผลสมัฤทธิด์า้นปฏบิตักิารการสื่อสารการตลาด
เชงิกจิกรรม ดว้ยการน านกัศกึษาไปศกึษาดงูานแถลงขา่ว
กจิกรรม “Suan Kaew Festi-Wat”  Event ณ วดัสวนแกว้ 
จ.นนทบุร ี

นกัศกึษา ถอดองคค์วามรูจ้ากการศกึษาดงูาน ใน
องคป์ระกอบของปฏบิตักิารการสือ่สารการตลาดเชงิกจิกรรมได้
เป็นอยา่งด ี

 
หมวดท่ี๔ปัญหาและผลกระทบต่อการด าเนินการ 

๑.ประเดน็ด้านทรพัยากรประกอบการเรียนและส่ิงอ านวยความสะดวก 
ปัญหาในการใช้แหล่งทรพัยากรประกอบการเรียนการ

สอน  (ถ้ามี) ผลกระทบ 

  

 
 
๒.ประเดน็ด้านการบริหารและองคก์ร 

ปัญหาด้านการบริหารและองคก์ร(ถ้ามี) ผลกระทบต่อผลการเรียนรู้ของนักศึกษา 
  

 
 

หมวดท่ี๕การประเมินรายวิชา 
๑. ผลการประเมินรายวิชาโดยนักศึกษา  (แนบเอกสาร) 

๑.๑ ข้อวิพากษ์ท่ีส าคญัจากผลการประเมินโดยนักศึกษา 
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ระบุขอ้วพิากษ์ทัง้ทีเ่ป็นจุดแขง็และจุดอ่อน 
ไมม่ ี
 

๑.๒ ความเหน็ของอาจารยผ์ูส้อนต่อขอ้วพิากษ์ตามขอ้ ๑.๑ 
ไมม่ ี

 
๒.  ผลการประเมินรายวิชาโดยวิธีอ่ืน 

๒.๑ ข้อวิพากษ์ท่ีส าคญัจากผลการประเมินโดยวิธีอ่ืน 
ระบุขอ้วพิากษ์ทัง้ทีเ่ป็นจุดแขง็และจุดอ่อน 
ไมม่ ี
 

๒.๒ ความเหน็ของอาจารยผ์ูส้อนต่อข้อวิพากษ์ตามข้อ ๒.๑ 
ไมม่ ี

 

หมวดท่ี๖แผนการปรบัปรงุ 
๑. ความก้าวหน้าของการปรบัปรงุการเรียนการสอนตามท่ีเสนอในรายงาน/รายวิชาครัง้ท่ีผา่นมา 

แผนการปรบัปรงุท่ีเสนอในภาคการศึกษา/ 
ปีการศึกษาท่ีผา่นมา 

ผลการด าเนินการ 

ไมม่ ี เนื่องจากเป็นรายวชิาใหม ่ทีเ่ปิดสอนในปีการศกึษานี้เป็น
ครัง้แรก 

 
๒. การด าเนินการอ่ืน ๆ ในการปรบัปรงุรายวิชา 

ไดม้กีารใชส้ือ่ทนัสมยั เขา้มาใหน้กัศกึษาใชน้ าเสนอผลงาน อาท ิGoogle Meet เป็นตน้ 
 

๓. ข้อเสนอแผนการปรบัปรงุส าหรบัภาคการศึกษา/ปีการศึกษาต่อไป 
ข้อเสนอ ก าหนดเวลาท่ีแล้วเสรจ็ ผูร้บัผิดชอบ 

การปรบักรณีศกึษาและตวัอย่างในการเรยีน
การสอนเป็นประจ าทุก ๑ ปี ใหท้นัสมยัต่อ
สถานการณ์ปัจจุบนั เพือ่ใหน้กัศกึษามี
มมุมองในเรือ่งการประยกุตค์วามรูท้ีไ่ดก้บั
วชิาชพีโฆษณาอยา่งแทจ้รงิ 

ปีการศกึษา ๒๕๖๕ นี้ไดม้ปีรบัหลกัสตูร
ใหม ่โดยรายวชิานี้เป็นรายวชิาใหม ่ที่
พฒันาขึน้มาเพือ่ตอบสนองความคดิเหน็

ของนกัศกึษา ศษิยเ์ก่า และ
ผูป้ระกอบการ โดยเปิดสอนในปี

การศกึษานี้เป็นครัง้แรก 

ผูช้ว่ยศาสตราจารย ์ดร.ประกาย
กาวลิ ศรจีนิดา 
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